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Herzlich Willkommen bei der
senetics Healthcare-Academy

Die zunehmende Komplexität der Medizintechnik
und ihre vielfältigen Regularien erfordern eine
immer stärkere unternehmensübergreifende
Kommunikation und Schulung. Projekt-
management-, Unterstützungs- und Schulungs-
modelle, wie sie senetics healthcare entwickelt hat,
verbessern nachhaltig die Zusammenarbeit
zwischen den Unternehmen und den
wirtschaftlichen Erfolg.

Medizinisches und biologisches Wissen, sowie tiefe
Marktkenntnis sind essentiell z.B. für Fachleute in
der Entwicklung und im Vertrieb. Dadurch wird eine
Kommunikation „auf Augenhöhe“ erst ermöglicht.
Regularien, Lizenzen, Zulassungen und das
Medizinproduktegesetz sind ebenso wichtige
Themen in den Medizin-Branchen.

Eine adäquate Schulung und Weiterbildung ist für
alle Hierarchieebenen im Unternehmen sehr
bedeutsam, um die bestehenden Potenziale nutzen
und die bereits vorhandenen Technologien
weiterentwickeln zu können.  Daraus resultieren
wettbewerbsentscheidende Innovationen und eine
verbesserte Marktposition.
senetics bietet hierzu umfangreiche
Unterstützungs-, Schulungs- und Weiterbildungs-
programme.

Ich lade Sie herzlich zu unseren Seminaren ein.

Ihr
Dr. Wolfgang Sening
Managing Director - senetics healthcare
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Veranstaltungsort:

   Medical Valley Center
(vormals Innovationszentrum

   Medizintechnik und Pharma)

   Henkestrasse 91
   91052 Erlangen

Referenten:

Leistungen:
Jeder Teilnehmer erhält umfassende Schulungs-
unterlagen, ein Zertifikat über die Teilnahme sowie
eine hochwertige Verpflegung für den Seminartag.
Eine angenehme und konstruktive
Trainingsatmosphäre mit Freiraum für einen
Erfahrungsaustausch wird garantiert. Die
Teilnehmerzahl ist bei den Intensivkursen auf max.
6 TeilnehmerInnen begrenzt.

Ermäßigungen:
Buchen 2 Personen eines Unternehmens sparen
Sie je 10% Teilnahmegebühr, jede weitere Person
15%. senetics-Kunden und Netzwerk-Partner
erhalten eine Ermäßigung. Bitte kontaktieren Sie
uns zu Ihren individuellen Konditionen.

Dr. Wolfgang Sening                    Dr. Claus Bayreuther

      Anne Reichel                               Phuc-An Tran
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In dem 2-tägigen intensiven Crashkurs geben wir einen
umfassenden Überblick über die Branche, die Akteure,
Zukunftsthemen und "essentials" für Aufbau und Ausbau der
Geschäftstätigkeit in der Medizintechnik.

Die Teilnehmerzahl ist stark limitiert um einen regen und
intensiven Austausch zwischen den Referenten und den
Semianrteilnehmern zu ermöglichen. Nachfragen und
Diskussion sind explizit erlaubt und erwünscht.

Inhalte und Lehrstoff:

- Grundlagen für Aufbau und Ausbau der Geschäftstätigkeit in
  der Wachstumsbranche Medizintechnik

- Zielorientierte Argumentation und Kommunikation

- Chancen für Einwegartikel in der Medizintechnik

- Produktion im Wachstumsfeld Prothetik und Implantate

- Welche Regularien gilt es zu beachten

- Risikomanagement und Normgerechte Produktion

- Neuentwicklungen, Innovationsmanagement, Fördermittel

- Zulieferer und Systemlieferanten in der Medizintechnik

- Marketing und Vertrieb in der Medizintechnik

- Kundenakquise und Kundenpflege

Teilnehmer und Zielgruppe:

- Geschäftsführer, Ingenieure, Entwickler aus der Medizin-
  technik, Pharma, Biotechnologie und der Zulieferindustrie

- Vertriebsmitarbeiter aus der Medizintechnik, Pharma und
   Biotechnologie - wie auch der Zulieferindustrie

Crashkurs
Zulieferer in der
Medizintechnik
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Termine für Intensivkurs:

Teilnahmegebühr für den Intensivkurs:
1.498,- € für 2 Tage Crashkurs und persönliche Beratung inklusive
umfangreichem Informationsmaterial und Tagungsmappe,
Mittagessen à la carte sowie Kaffee, Erfrischungsgetränke und
Snacks.
Ermäßigungen siehe Übersicht Seite 2

Referenten: Dr. Wolfgang Sening, Anne Reichel

Die Medizintechnik steht beim Thema Diversifizierung oftmals
im Vordergrund, gilt sie in Fachkreisen als "die"
Wachstumsbranche des 21. Jahrhunderts.

Entscheidend für den erfolgreichen Marktzugang in die
Medizin ist die Etablierung persönlicher Kontakte in der
MedTech-Community und zu den Entscheidungsträgern der
OEMs.

Für Unternehmen die bisher hauptsächlich Erfahrung mit z.B.
der Automotive-Brache hatten, sind zunächst die gravierenden
Unterschiede zur Medizintechnik bemerkenswert.

Die Medizinbranchen bieten sowohl für Zulieferer als auch  für
Entwicklungspartner gute Mögkichkeiten der Diversifizierung,
jedoch unterscheiden sich Branchenstruktur,
Unternehmenskultur und Anforderungen der Kunden in der
Medizintechnik deutlich von anderen Branchen.

Der Crashkurs bietet eine sehr detaillierte und fundierte
Informationsbasis für die Teilnehmer.

Crashkurs
Zulieferer in der
Medizintechnik

Kurs CIII  2011: 20.10.2011,  09:00 - 17:00 Uhr
21.10.2011,  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs CIV  2011: 15.12.2011 , 09:00 - 17:00 Uhr
16.12.2011,  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs CI 2012: 08.03.2012,  09:00 - 17:00 Uhr
09.03.2012,  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs CII 2012: 28.06.2012,  09:00 - 17:00 Uhr
29.06.2012,  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs CIII 2012: 27.09.2012,  09:00 - 17:00 Uhr
28.09.2012,  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs CIV 2012: 29.11.2012,  09:00 - 17:00 Uhr
30.11.2012,  09:00 - 16:00 Uhr
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Das Kurzstudium vermittelt ein sehr umfangreiches
Basiswissen im Bereich Biologie und Medizin, des
menschlichen Körpers, der prinzipiellen biologischen
Grundlagen, der Entstehung und Abwehr von Krankheiten,
sowie der zellulären Abläufe im menschlichen Körper.

Ein essentieller Kurs für alle die im Gesundheitswesen, der
Medizintechnik und Pharma in kurzer Zeit ein umfangreiches
Wissen zur Medizin aufbauen wollen.

Inhalte und Lehrstoff:

- Prinzipien der Biologie und Evolution

- Bauplan von Säugetier und Mensch

- Biologie, Funktion und Aufbau des Menschen

- Aufbau und Funktion des Körpers und der Zellen

- Zelluläre Systeme, Keime, Viren und biochemische Abläufe

- Medizinische Diagnostik und Pathologie

- Die häufigsten Erkrankungen

- Immunsystem und Immunabwehr

- Regeneration des Körpers

Teilnehmer und Zielgruppe:

- Geschäftsführer, Ingenieure, Entwickler aus der Medizin-
  technik, Pharma, Biotechnologie und der Zulieferindustrie

- Vertriebsmitarbeiter aus der Medizintechnik, Pharma und
   Biotechnologie - wie auch der Zulieferindustrie

Kurzstudium
Biologie und Medizin für
Nichtmediziner
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Ein umfangreiches Wissen über Biologie und Medizin ist für
alle Beschäftigten im Gesundheitswesen essentiell. Speziell
leitende "Nichtmediziner" in Positionen der Healthcare-
Branchen Medizintechnik, Pharma und Biotechnologie sind
auf Kenntnisse aus der Biologie und Medizin angewiesen, um
mit Geschäftspartnern und Ärzten "auf Augenhöhe"
kommunizieren zu können.

Ein umfangreiches Wissen über biologisch-anatomische
Grundlagen ist ebenso für alle Forscher, Entwickler und
Experten bedeutsam, die sich im Bereich der
biotechnologischen oder pharmazeutischen Entwicklung
bewegen, aber auch für Nichtmediziner und Ingenieure aus
der Medizintechnik.

Termine für den Intensivkurs:
Grundlagenkurs

Aufbaukurs:

Teilnahmegebühr für den Intensivkurs:
1.298,- € für 2 Tage Grundlagenkurs und persönliche Beratung
1.098,- € für 2 Tage Aufbaukurs für Absolventen des Grundlagen-
kurses - inklusive umfangreichem Informationsmaterial und
Tagungsmappe,  Mittagessen à la carte sowie Kaffee,
Erfrischungsgetränke und Snacks.
Ermäßigungen siehe Übersicht Seite 2

Referenten: Dr. Wolfgang Sening, Anne Reichel

Kurzstudium
Biologie und Medizin für
Nichtmediziner
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Kurs BM GII 2011: 29.09.2011, 09:00 - 17:00 Uhr
30.09.2011, 09:00 - 16:00 Uhr

Kurs BM GIII 2011: 08.12.2011, 09:00 - 17:00 Uhr
09.12.2011, 09:00 - 16:00 Uhr

Kurs BM GI 2012: 10.05.2012, 09:00 - 17:00 Uhr
11.05.2012  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs BM GII 2012: 18.10.2012, 09:00 - 17:00 Uhr
19.10.2012, 09:00 - 16:00 Uhr

Kurs BM AII 2011: 10.11.2011,  09:00 - 17:00 Uhr
11.11.2011,  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs BM AI 2012: 19.01.2012,  09:00 - 17:00 Uhr
20.01.2012,  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs BM AII 2012: 19.07.2012,  09:00 - 17:00 Uhr
20.07.2012,  09:00 - 16:00 Uhr

Kurs BM AIII 2012: 15.11.2012,  09:00 - 17:00 Uhr
16.11.2012,  09:00 - 16:00 Uhr



In diesem ganztägigen Seminar werden die Teilnehmer mit
den spezifischen Anforderungen von Unternehmen und
Grundlagen des Medizinproduktegesetzes, der ISO 13485
und der ISO 14971 vertraut gemacht.

Inhalte und Lehrstoff:

- Anforderungen der OEMs an den Lieferanten
- Struktur der Branche und Befindlichkeiten
- Überblick zum Medizinproduktegesetz (MPG)
- Unterscheidung MPG - AMG
- Kombinationsprodukte
- Risikoklassen der Medizinprodukte
- Grundlagen und Herkunft der Norm ISO 13485
- Dokumentation
- Risikomanagement nach ISO 14971
- Rückverfolgbarkeit, Traceability
- Sauberkeit, Hygiene
- Erfahrungsaustausch

Teilnehmer und Zielgruppe:

- Geschäftsführer, Ingenieure und Entwickler aus der
   Medizintechnik, Pharma, Biotechnologie und der
   Zulieferindustrie

- Vertriebsmitarbeiter aus der Medizintechnik, Pharma und
   Biotechnologie - wie auch der Zulieferindustrie

Fachkurs
Kundenanforderungen,
Medizinproduktegesetz
und ISO 13485

Termine für den Intensivkurs:

Teilnahmegebühr für Intensivkurs:
578,- € für 1 Seminartag und persönliche Beratung
inklusive umfangreichem Informationsmaterial und Tagungsmappe,
Mittagessen à la carte sowie Kaffee, Erfrischungsgetränke und
Snacks. Ermäßigungen siehe Übersicht Seite 2

Referent: Dr. Wolfgang Sening

Kurs MPI  2011: 25.11.2011, 09:00 - 16:00 Uhr
Kurs MPI  2012: 01.03.2012, 09:00 - 16:00 Uhr
Kurs MPII 2012: 12.10.2012, 09:00 - 16:00 Uhr
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Positionierung
in der Medizintechnik

Termine:

Teilnahmegebühr:
498,- € für 1 Seminartag und persönliche Beratung
Inklusive umfangreichem Informationsmaterial und Tagungsmappe,
Mittagessen à la carte sowie Kaffee, Erfrischungsgetränke und
Ermäßigungen siehe Übersicht Seite 2

Referenten: Dr. Wolfgang Sening, Phuc-An Tran

Kurs AI  2011: 27.10.2011, 09:00 - 16:00 Uhr
Kurs AI 2012: 02.02.2012, 09:00 - 16:00 Uhr
Kurs AII 2012: 12.07.2012, 09:00 - 16:00 Uhr

Die Teilnehmer dieses ganztägigen Kurses erhalten einen
Leitfaden an die Hand, um eine Strategie für das Marketing
und den Vertrieb in der Medizintechnik aufzubauen. Ziel des
Kurses ist eine ganzheitliche Analyse des zu präsentierenden
Unternehmensportfolios und die optimale Umsetzung in ein
Positionierungskonzept.

Inhalte und Lehrstoff:

- Analyse des Marktes und Einstufung des Unternehmens

- Analyse des eigenen Unternehmens

- Darstellung und Erkennen von Alleinstellungsmerkmalen

- Optimale Unternehmenspräsentation

- Aufbereitung von Unternehmensdaten für die Präsentation

- Gesprächsvorbereitung und Gesprächsführung

- Motive und Daten für die Positionierung

Teilnehmer und Zielgruppen:

- Geschäftsführer, Ingenieure und Entwickler aus der
   Medizintechnik, Pharma, Biotechnologie und der
   Zulieferindustrie

- Vertriebsmitarbeiter aus der Medizintechnik, Pharma und
   Biotechnologie - wie auch der Zulieferindustrie
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Innere Haltung
und Kommunikation

Termine:

Teilnahmegebühren:
498,- € für 1 Seminartag und persönliche Beratung
Inklusive umfangreichem Informationsmaterial und Tagungsmappe,
Mittagessen à la carte sowie Kaffee, Erfrischungsgetränke und
Ermäßigungen siehe Übersicht Seite 2

Referent: Phuc-An Tran

Klare, ruhige und gelingende Kommunikation ist für den
Unternehmenserfolg ungemein wichtig. Doch wie dafür
sorgen? Gute Kommunikation ist praktisch immer eine Frage
der inneren Haltung. Deshalb wird in dem
Kommunikationsseminar großen Wert auf die Vermittlung von
Wissen und Methoden gelegt, um diese innere Haltung
bewusst zu machen und zu stärken.

Das Kompaktseminar bietet eine ideale Kombination aus
Theorie und Praxis: Die theoretischen Inhalte werden Ihnen in
anschaulichen Vorträgen vermittelt. In praktischen Übungen
wenden Sie die Konzepte sofort an und üben ihren Gebrauch.
Wir verzichten auf Videoaufzeichnungen, lernen und üben auf
freudvolle und meist humorvolle Weise.

Inhalte und Lehrstoff:

- Verschiedene Grundpositionen und deren Auswirkungen auf
  das Kommunikationsgeschehen

- "Spiele der Erwachsenen" im beruflichen Alltag

- "Projektionen" nach Sigmund Freud

Teilnehmer und Zielgruppen:

- Inhaber, Geschäftsführer, Führungskräfte und Projektleiter
 die sich dafür interessieren, eine von innen kommende Ruhe
 und Stabilität in Geschäftsgespräche zu bringen

Kurs IKI  2011: 02.12.2011, 09:00 - 16:00 Uhr
Kurs IKI 2012: 10.05.2012, 09:00 - 16:00 Uhr
Kurs IKII 2012: 08.11.2012, 09:00 - 16:00 Uhr
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Wirksame
Strategien in
Präsentation und Kommunikation

Termine:

Teilnahmegebühr:
498,- € für 1 Seminartag und persönliche Beratung
Inklusive umfangreichem Informationsmaterial und Tagungsmappe,
Mittagessen à la carte sowie Kaffee, Erfrischungsgetränke und
Ermäßigungen siehe Übersicht Seite 2

Referent: Phuc-An Tran

Dieses Tagesseminar wendet sich an Personen, die häufig
Präsentationen vorbereiten und halten müssen, um zum
Beispiel
- Projekte und Produkte zu erklären
- intern und extern für Projekte, Produkte und Ideen zu "werben"
- Kunden und Mitarbeiter für Projekte zu gewinnen
Wenn Sie solche (und auch andere) Präsentationen in Zukunft
deutlich schneller und einfacher vorbereiten und erfolgreicher
halten möchten, sind Sie in diesem Kompaktseminar genau
richtig.

Inhalte und Lehrstoff:

Als Seminarteilnehmer lernen Sie eine einfache und dabei
didaktisch sehr wirkungsvolle Methodik zur Aufbereitung von
Informationen kennen (4-Mat-System). Diese Methode kann
sofort angewandt und umgesetzt werden. Sie hilft Ihnen
wirklich JEDEN Inhalt gut strukturiert zu vermitteln. Außerdem
erfahren Sie, wie Sie durch Ihre Wortwahl Bilder in den Köpfen
Ihrer Zuhörer erzeugen und ihnen damit einen besseren
Zugang zu Ihrem Thema ermöglichen.

Bei diesem Tagesseminar gibt es keinerlei
"Präsentationsstress": Wir verzichten auf
Videoaufzeichnungen, lernen und üben auf freudvolle und
meist humorvolle Weise. Wir machen Übungen zur Didaktik
und arbeiten in Kleingruppen um verschiedene
Kommunikationsmodelle zu üben.

Teilnehmer und Zielgruppen:

Führungskräfte, Projektleiter, Abteilungsleiter, Geschäfts-
führer, Unternehmer

Kurs WI 2012: 29.03.2012, 09:00 - 16:00 Uhr
Kurs WII 2012: 11.10.2012, 09:00 - 16:00 Uhr

Kurs WII 2011: 30.11.2011, 09:00 - 16:00 Uhr
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Simulation in der
Produktentwicklung
Fokus Medizin

Termine:

Teilnahmegebühr:
249,- € für 1 Seminarabend und persönliche Beratung
Inklusive umfangreichem Informationsmaterial/Tagungsmappe,
Kaffee, Erfrischungsgetränken und Snacks.
Ermäßigungen siehe Übersicht Seite 2.

Referent: Dr. Claus Bayreuther

Kurs SIM I 2012 08.03.2012, 17:00 - 20:00 Uhr
27.09.2012, 17:00 - 20:00 Uhr

Innovative Methoden und Simulationswerkzeuge auf Basis
hoch entwickelter Computersysteme gewinnen auch für die
Medizintechnik zunehmend an Bedeutung. Simulation und
virtuelle Realität sind heute bereits in vielen Bereichen der
Produktentwicklung unverzichtbar. Das Seminar wird
Simulations- und Berechnungstechniken schwerpunktmäßig
behandeln und das Zusammenspiel mit der Konstruktion als
wesentliche Grundvoraussetzung für eine effiziente und
innovative Produktentwicklung motivieren.

Inhalte und Lehrstoff:

In der Produktentwicklung liegt der größte Erfahrungsschatz in
der Analyse von Steifigkeits- und Festigkeitsanforderungen
maschinenbaulicher Strukturen. Wesentliches Ziel des
Seminars ist, derartige Simulationsmöglichkeiten als
zukunftsweisende Techniken in der Produktentwicklung von
medizinischen Geräten zu motivieren.

- Einführung von berechnungstechnischen
Auslegungsmethoden

- Simulationsmöglichkeiten in der Produktentwicklung
- Steifigkeit und Festigkeit von

Maschinenbaustrukturen
- Modalanalyse und Frequenzantwortverhalten
- Optimierungstechniken in der Produktentwicklung
- Topologie- und Parameteroptimierung
- Darstellung von Entwicklungsschleifen
- Simulationsbeispiele
- Zusammenfassung und Ausblick

Dieses Seminar spricht Entwickler und Konstrukteure
gleichermaßen an.

Kurs SIM II 2012
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Konstruktion von
optimierten Medizinprodukten

Termine:

Teilnahmegebühr:
249,- € für 1 Seminarabend und persönliche Beratung
Inklusive umfangreichem Informationsmaterial/Tagungsmappe,
Kaffee, Erfrischungsgetränken und Snacks.
Ermäßigungen siehe Übersicht Seite 2.

Referent: Dr. Claus Bayreuther

Kurs KON II 2011 20.01.2011, 17:00 - 20:00 Uhr
28.06.2012, 17:00 - 20:00 Uhr
29.11.2012, 17:00 - 20:00 Uhr

Hoch entwickelte Computersysteme und ausgefeilte
Simulationswerkzeuge erlauben den effizienten Einsatz
komplexer Analysemethoden. Ziel dieses Seminars ist, den
Einsatz von analytischen und numerischen
Optimierungstechniken als treibende Komponente in der
Auslegung von maschinenbaulichen Strukturen zu motivieren.

Als Einführung werden grundlegende analytische Ansätze
anhand einfacher Beispiele erklärt, um das Grundverständnis
für die mechanische und numerische Optimierung zu fördern.
In der Praxis haben sich verschiedene Optimierungsstrategien
durchgesetzt, von denen drei im Detail beschrieben werden:
Topologie-, Parameter- und Formoptimierung.  In einigen
Simulationsbeispielen wird der Einsatz von
Optimierungswerkzeugen von der Konzept- bis zur
Fertigungsphase aufgezeigt.

Inhalte und Lehrstoff:

- Einführung in die Optimierung
- Simulationstechniken zur Strukturoptimierung
- Zahlenbeispiele zur Optimierung
- Topologieoptimierung
- Parameteroptimierung
- Formoptimierung
- Weitergehende Optimierungsstrategien
- Simulationsbeispiele
- Zusammenfassung und Ausblick

Dieses Seminar spricht Entwickler und Konstrukteure
gleichermaßen an.

Kurs KON I 2012
Kurs KON II 2012
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Messebeteiligung
Medical Fairs 2011-2012

Herzliche Einladung an unsere Messestände!

Bitte kontaktieren Sie uns, gerne vereinbaren wir einen
Gesprächstermin mit Ihnen.

Tel.: 09131 - 9 201 201

oder

anne.reichel@senetics.de

senetics ist ein Unternehmen der Innovation und beteiligt sich
an den maßgeblichen Messen um dort einerseits neue
Impulse zu erhalten und andererseits eine adäquate
Aussendarstellung zu gewährleisten.

Besuchen Sie uns gerne an unseren geplanten Messen, wir
freuen uns auf Sie!

16.11.2011 –19.11.2011

Medica, Düsseldorf

senetics healthcare und NeZuMed stellen aus
Halle 3, Stand E 83

23.01.2012 – 26.01.2012

Arab Health, Dubai, VAE

senetics healthcare und NeZuMed stellen aus
Stand Nr. ZB 57

13.03.2012 – 15.03.2012

MedTec, Stuttgart

senetics healthcare und NeZuMed stellen aus
Stand 8183, Halle 8

04.07.2012 – 05.07.2012

Medizin Innovativ, Nürnberg

senetics healthcare und NeZuMed stellen aus
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Chancen für die
Produktion in der Medizintechnik

Termine: Kurs IHK II 2011

17.10.2011       15:00 - 18:00 Uhr
07.11.2011       15:00 - 18:00 Uhr
28.11.2011       15:00 - 18:00 Uhr
12.12.2011       15:00 - 18:00 Uhr

Teilnahmegebühr:
480,- € für 4 Seminarnachmittage und persönliche Beratung
inklusive Kaffee, Erfrischungsgetränken und Snacks.

Referent: Dr. Wolfgang Sening
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Die Innovationsoffensive Ostbayern (IOO) der IHK für
Oberfranken Bayreuth veranstaltet ab dem 17. Oktober 2011
- in Kooperation mit senetics - eine spezielle Vertiefungs-
Themenreihe zum Einstieg in den Markt der Medizintechnik.

Was die Informations- und Computerbranche im 20.
Jahrhundert war, bescheinigen führende Experten der
Medizintechnik für das 21. Jahrhundert. Sie gilt als eine der
Wachstumsbranchen. Wie ein erfolgreicher Einstieg in diesen
Markt gelingen kann, darüber schult Dr. Wolfgang Sening,
Geschäftsführer des wissenschaftlichen Instituts für
Innovation und Beratung senetics, bei der Seminarreihe
„Chancen für die Produktion in der Medizintechnik".

Inhalte und Lehrstoff:

- Grundlagen für Aufbau und Ausbau der Geschäftstätigkeit in
  der Wachstumsbranche Medizintechnik

- Chancen für Einwegartikel, Prothetik und Implantate

- Welche Regularien gilt es zu beachten

- Zulieferer und Systemlieferanten in der Medizintechnik

- Marketing und Vertrieb in der Medizintechnik

Teilnehmer und Zielgruppen:

- Geschäftsführer, Ingenieure, Entwickler und
  Vertriebsmitarbeiter aus der Medizintechnik, Pharma,
  Biotechnologie und der Zulieferindustrie



Anmeldeformular Fax: 09131-9 201 202

__________________________________________________
Name, Vorname

__________________________________________________
Funktion

__________________________________________________
Firma

__________________________________________________
Straße

__________________________________________________
PLZ, Ort

__________________________________________________
Telefon

__________________________________________________
E-Mail

__________________________________________________

Unterschrift

Anmeldebedingungen:
Nach Eingang Ihrer Anmeldung erhalten Sie eine Bestätigung mit
Hinweisen zur Veranstaltung, sowie die Rechnung. Die Stornierung
Ihrer Anmeldung ist bis zu 10 Werktage vor Einzelkursbeginn
möglich. Danach bzw. bei Nichterscheinen des Teilnehmers ist die
gesamte Gebühr zu entrichten. Eine Vertretung des angemeldeten
Teilnehmers ist nach Absprache möglich. Die Teilnehmerzahl ist
begrenzt und richtet sich nach dem Eingang der Anmeldungen.
senetics behält sich vor, Programmänderungen vorzunehmen und ist
berechtigt, eine Veranstaltung aus besonderen Gründen abzusagen.
Bereits geleistete Teilnahmegebühren werden dann erstattet. Es
besteht kein Anspruch des Teilnehmers auf Ersatz von eventuell
anfallenden Stornierungs- oder Umbuchungsgebühren für vom
Teilnehmer gebuchte Transport- und Übernachtungsmöglichkeiten.

Veranstalter:
senetics Dr. Wolfgang Sening, Henkestrasse 91, 91052 Erlangen

Gerne stehen wir Ihnen für Rückfragen zur Verfügung:
Tel.: 09131-9201201   info@senetics.de

©senetics 2011

Bitte Kursnummer eintragen!


