enetics

Dr. Wolfgang Sening

o

A
{\ : s

i = A TN In Kooperation mit:
£

W \ ~ c EBVMW Al
¥

Bundesver band

. MEDICALVALLEY
‘ ' ‘as“““( AI I e Fakten 'Jwtt et | W t e f‘J. Europiische Metropolregion Niirnberg
" g-i — r* Der Motor fiir

Ihr Unternehmen

etics 2010

P

Weiterbildung

Der Weg In die Wachstumsbranche
Medizintechnik




Weilterbildung mit

Bedingt durch die immer noch anhaltende Wirtschaftskrise versuchen viele Firmen ihr Portfolio in andere Branchen zu Ubertragen. Die Diversifizierung
auf mehrere Branchen ist eine sehr erfolgversprechende Méglichkeit in Krisenzeiten den Firmenerfolg zu sichern.

Die Medizintechnik steht beim Thema Diversifizierung oftmals im Vordergrund, gilt sie in Fachkreisen als ,die“ Wachstumsbranche des 21.
Jahrhunderts. Ausgangspunkt und Treiber ist ein globaler Paradigmenwechsel hin zur optimierten gesundheitlichen Versorgung der Bevélkerung mit den
damit verbundenen innovationsinduzierten Investitionen.

Die Medizinbranchen bieten sowohl fiir Zulieferer als auch fur Entwicklungspartner gute Mdglichkeiten der Diversifizierung, jedoch unterscheiden sich
Branchenstruktur, Unternehmenskultur und Anforderungen der Kunden in der Medizintechnik deutlich von anderen Branchen. Fir Unternehmen die
bisher hauptsachlich Erfahrung mit der Automotive-Branche hatten, sind zunachst die gravierenden Unterschiede in der Zuliefer-Struktur der
Medizintechnik bemerkenswert.

Entscheidend fir den erfolgreichen Marktzugang in die Medizin ist die Beschaffung branchenspezifischer Wirtschaftsinformationen, die Etablierung
personlicher Kontakte in der MedTech-Community und zu den Entscheidungstragern der OEMs. Ebenso ist eine genaue Kenntnis der spezifischen
Anforderungen und Aspekte der identifizierten Zielkunden notwendig. Wir haben die Erfahrung gemacht, dass medizinisches und biologisches Wissen in
vielen Bereichen essentiell fiir einen Einstieg ist und eine Kommunikation ,auf Augenhohe® erst ermdglicht. Regularien, Lizenzen, Zulassungen und das
Medizinproduktegesetz sind ebenso wichtige Begleitbegriffe in den Medizin-Branchen. Voraussetzung fir die Mdglichkeit Medizin-OEMs zu beliefern ist
die Erflllung von einschlagigen Regularien und Normen (z.B. Medizinproduktegesetz, ISO 13485, ISO 14971).

In dem 2-tégigen Crashkurs geben wir einen Uberblick iiber die Branchen-Interna
und ,,essentials‘ fir Aufbau und Ausbau der Geschiftstatigkeit in der Medizintechnik.
Sie erfahren intensive Einblicke und Entscheidungshilfen.

Die Kurse finden in Erlangen und Minchen statt.
Bitte reservieren Sie frihzeitig, die Anzahl der Teilnehmer ist limitiert.

Gerne stehen wir fur Ruckfragen zur Verfiigung:

Tel.: 0981-9777980 info@senetics.de
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Crashkurs - Inhalte

Grundlagen fur Aufbau und Ausbau der Geschaftstatigkeit in der Wachstumsbranche Medizintechnik
Zielorientierte Argumentation und Kommunikation in der Medizintechnik

Chancen fur Einwegartikel in der Medizintechnik

Produktion im Wachstumsfeld Prothetik und Implantate

Welche Regularien gilt es zu beachten

Risikomanagement und Normgerechte Produktion

Neuentwicklungen, Innovationsmanagement, Férdermittel

Zulieferer und Systemlieferant in der Medizintechnik

Marketing und Vertrieb in die Medizintechnik

Kundenakquise und Kundenpflege
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Anmeldeformular Fax: 09131-9 201 202 E-Mail: info@senetics.de

Ort Datum Beginn | Ende Titel KursNr. Anmeldung

ER 05.08.2010 09:00 | 13:00 | Crashkurs Erlangen 2 Tage - Der Medizinmarkt, Kundensuche und Aufbau der Geschaftstatigkeit in der Medizintechnik

ER 14:00 | 17:00 | Crashkurs Erlangen 2 Tage - Innovation, Technologie und Produkte in der Medizintechnik

ER 09:00 | 13:00 | Crashkurs Erlangen 2 Tage - Normen, Regularien und Férdermittel in der Medizintechnik

ER | 06.08.2010 | 14:00 | 16:00 | Crashkurs Erlangen 2 Tage - Marketing, Vertrieb und Kundenakquise in der Medizintechnik Erlangen C |

ER 23.09.2010 09:00 | 13:00 | Crashkurs Erlangen 2 Tage - Der Medizinmarkt, Kundensuche und Aufbau der Geschéftstéatigkeit in der Medizintechnik

ER 14:00 | 17:00 | Crashkurs Erlangen 2 Tage - Innovation, Technologie und Produkte in der Medizintechnik

ER 09:00 | 13:00 | Crashkurs Erlangen 2 Tage - Normen, Regularien und Férdermittel in der Medizintechnik Erlangen ClII

ER | 24.09.2010 14:00 | 16:00 | Crashkurs Erlangen 2 Tage - Marketing, Vertrieb und Kundenakquise in der Medizintechnik
Haben Sie Interesse an einem Crashkurs in Minchen? ...oderin ? Bitte ankreuzen
Sie interessieren sich fur eine individuelle In-House-Schulung? ... gerne senden wir lhnen ein Angebot!

Name, Vorname

Funktion

Firma

StralBe

PLZ, Ort

Telefon

E-Mail

Kurssort: Erlangen , andere Kursorte auf Anfrage (genaue Tagungsadresse wird bei Anmeldung kommuniziert)
In-House-Schulungen fihren wir gerne auf Anfrage durch

Kurszeit: siehe Kursliste

Anmeldung: Bitte per Post, Fax oder per E-Mail mit Formular

Anmeldeschluss: Jeweils spatestens 5 Werktage vor Einzelkursbeginn (limitierte Teilnehmerzahl)

Die Teilnahmegebihr: € 1.500,- fir 2 Tage Crashkurs
inklusive Informationsmaterialien, Kaffee und Imbiss mit Erfrischungsgetranken
ErméaRigung: G T s ErmaRigung von 10% : O Mitglieder des BVMW
e [ Partner des Medical Valley
e [ Mitglieder von OfraCar

Anmeldebedingungen:

Nach Eingang Ihrer Anmeldung erhalten Sie eine Bestatigung mit ndheren Hinweisen zu Veranstaltungsort und Ablauf,
sowie die Rechnung. Die Stornierung lhrer Anmeldung ist bis zu 10 Werktage vor Einzelkursbeginn mdglich. Danach
bzw. bei Nichterscheinen des Teilnehmers ist die gesamte Gebuhr zu entrichten. Eine Vertretung des angemeldeten
Teilnehmers ist nach Absprache mdglich. Die Teilnehmerzahl ist begrenzt und richtet sich nach dem Eingang der
Anmeldungen. senetics behélt sich vor, Programmanderungen vorzunehmen und ist berechtigt, eine Veranstaltung aus
wirtschaftlichen oder organisatorischen Griunden abzusagen. Bereits geleistete Teilnahmegebiihren werden dann
erstattet. Es besteht kein Anspruch des Teilnehmers auf Ersatz von eventuell anfallenden Stornierungs- oder
Umbuchungsgebiihren fiir vom Teilnehmer gebuchte Transport- oder Ubernachtungsmdéglichkeiten.

Veranstalter:
senetics Dr. Wolfgang Sening, Am Hirtenfeld 40, 91522 Ansbach

Gerne stehen wir fur Ruckfragen zur Verfugung: Tel.: 0981-9777980 info@senetics.de
©senetics 2010




